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HET VILJA. Géran Olsson, vd for och &gare av isoleringsbolaget Elgocell, tog privata lan pa en halv miljon kronor for att sla sig in i en konservativ bransch.

Varmande ide ger lyft

Elgocells rorisolering skapar efterfragan dven i utlandet

KRISTIANSTAD

Ibland &r det nyskapande att téanka fyrkan-
tigt. Daligt isolerade fjarrviarmeror blev
starten for en egen teknik med helt vanlig

cellplast.

Nu dkar intresset for Elgocell i bade USA

och England.

Narel- och oljepannornaiden
lilla byn Huardd borjade gé
sonder i slutet av 1990-talet
beslutade man att satsa pa
fjarrvarme. Det fanns bara ett
problem.

”Det fanns inga kulvert-
produkter pd marknaden som
var tillrdckligt vélisolerade for
att fa ekonomi i det. Det var
forlangt mellan husen och for
laga effekter, upp till halften
avvirmen forsvann pa vagen”,
sager Goran Olsson, vd for och
dgare av Elgocell.

Halverad varmeforiust
Hans far Lars Ohlsson, som
arbetat manga ar i energi-
branschen, borjade titta pd en
ny idé. Tillsammans med en
cellplastfabrik togs fyrkantiga
isoleringsblock av vanlig cell-
plast fram - och testerna vid
Lunds tekniska hogskola
bekraftade halverade varme-
forluster.

”Med prototypen under
armen triffade vi en vd for ett
byggbolag i Varnamo. Och
han sa ja direkt”, siger Goran
Olsson.

Affiren innebar att far och
son tillsammans bildade
Elgocell 2002. Men bankerna
var inte lika positivt instéllda
som den dir bygg-vd:niVar-
namo.

Tog privat lan
”Vi producerar inte produk-
terna sjalva och utan maskin-
investeringar fanns ingen
siakerhet for banken. De
trodde inte pd idén. S4 jag fick
taett privatlén pé en halvmil-
jon kronor”, séger han.

Attsld sig in med en helt ny
produkt i en konservativ
bransch var heller inte alldeles
enkelt i borjan.

”Ménga ville anvidnda det
de kénde till och visste fung-
erade. De visste inte ens hur

mycket virme de forlorade
i sina kulvertsystem. Genom
att lyfta fram energifor-
lusterna som en viktig fraga
har vi gjort en stor insats
i branschen”, sdger han.

Efterfragad idé

Elgocell har fortfarande ett
starkt faste i kommunerna
runt Virnamo, men kunderna
sprider sig successivt Over
Sverige. I de norra delarnas
tuffare klimat &r den vélisole-
rade affirsidén efterfragad,
och bland slutkunderna finns
kommunala bostadsbolag,
energibolag och privata
fastighetsigare. Ett par lyck-
ade forsoksprojekt ar bland
annat genomforda i Kiruna
infor den kommande stads-
omvandlingen.

”Vi anlitar ett fristdende
séljbolag, som presenterar
produkterna pa ett tjugotal
sdljmoten varje manad. Det
har varit en vildigt lyckad
investering. Fran borjan rik-
tade vi oss direkt till slutkund
men inség efter ett tag att det
ar vvs-konsulterna som
bestimmer.”

Sveriges goda rykte inom
miljoteknik gor att samma
konsulter ocksd efterfragas
utomlands. Pd sd vishar Elgo-

cell fatt foljamed till bade USA
och den engelska jattemark-
naden.

Miljonprojekt i England

”England har manga radhus-
omréden som ir som véra
miljonprogram. Man vill
bygga bort gasen samtidigt
som mangder av fabriker inte
tar hand om sin spillvarme.
Svensk miljoteknik &r efter-
traktad och det dr inte svért
att ta steget utomlands nar

man har konkreta projekt att
jobba med”, sdger han.

Bara i England ligger pro-
jekt pa 6ver 3 miljoner kronor
i startgroparna och i r klatt-
rar Elgocells omsittning 6ver
9 Mkr. Det dér privatlanet pa
en halv miljon kronor har
Goran Olsson sedan ldnge
kunnat betala tillbaka.

Skippar borsen
”Jag har aldrig satsat pa
borsen, jag sdg det som ett
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riskkapital. Det hade varit
hemskt att skaffa sig en livs-
lang skuld, men det var vart
den risken.”

Har det till och med varit en
extra drivkraft?

”Ja, faktiskt. Det &r ingen
annans pengar. Man fattar all-
varet och blir extra taggad att
lyckas?”

BJORN SOLFORS
bjorn.solfors@di.se
072-3033110
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Goran Olsson

M Davar det som

bést: "Erkdnnandet

den dagen, efter dver
tio ar, nar vi som litet foretag
blev inbjudna till bransch-
organisationen Svensk fjarr-
varmes distributionsdagar
for att halla ett foredrag. Det
var harligt att kommain pa
samma scen som man sett
de stora foretagen sta pa.”

M Da var det tungt:

"Under krisen 2009

tappade vi allt eget
kapital vi byggt upp, det var
verkligen tufft. Samtidigt
blev det en 6gondppnare. Vi

O6kade prispressen pa
leverantérerna, breddade
sortimentet och kunde
darmed 6ka ldnsamheten
langsamt.”

M Sa blaser vinden

i branschen: "Manga

energibolag vill expan-
dera sitt nat och dad maste de
borja koppla pa villaomraden
ochivissa fall mindre byar.
Det finns aven véldigt manga
gamla, undermaliga kulver-
tar, som ar 40 ar eller aldre
vilka successivt maste bytas
ut. Sa nog finns det att gora
i framtiden.

Elgocell

M Agare: Goran Olsson,
vd. Medgrundaren Lars
Ohlsson, i dag teknisk chef.
B Omsiattning (2012):

8,1 Mkr.

M Resultat efter finans-
netto (2012): 988 000 kr.
M Anstiéllda: 4.

M Produktion: Elgocell pro-
jekterar och séljer en egen-
utvecklad PEX-kulvert fér
fjarrvarme samt kulvertiso-
lering for kyla och ventila-
tion. Alla produkter képs in
av underleverantorer och
tillverkas pa bestéllning for
att undvika lagerhantering.



